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Modelos de documentos y contratos internacionales

CLAUSULAS CLAVE EN EL CONTRATO
DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

El contrato de compraventa internacional es el mas utilizado entre aquellos que regulan
las relaciones comerciales entre empresas de distintos paises. En él se establecen los
derechos y obligaciones de las partes (comprador y vendedor), asi como los remedios en
caso de incumplimiento en una compraventa internacional.

Este contrato se redacta bajo la influencia de la Convencién de las Naciones Unidas
sobre Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias (CISG, en sus siglas en

inglés), ampliamente aceptada por abogados procedentes de distintos sistemas
juridicos y de diversa formacidn. El contrato combina los requerimientos derivados de
la practica comercial con las reglas de la CISG. Ademas de la CISG, otras fuentes
principales de derecho contractual usadas en la redaccién de este contrato son: La Ley
Uniforme de Venta Internacional de Mercaderias (ULIS), los Principios UNIDROIT
sobre los contratos comerciales internacionales y los Principios del Derecho

Contractual Europeo.

Las empresas multinacionales suelen tener sus propios contratos especificos de
compraventa internacional, asi como Condiciones Generales de Venta y Compra. Por el
contrario, las empresas pequefias y medianas empresas tienden a utilizar modelos o
plantillas de contratos y por esa razoén, es importante saber negociar y redactar las
clausulas mas importantes.

A continuacion, se seleccionan y describen las 10 clausulas principales de un contrato de
compraventa internacional:

Descripcion de los productos

Esta clausula es una de las clausulas centrales de un contrato de venta internacional. Como
regla general, el comprador preferira descripciones mas precisas y detalladas de los
productos que el vendedor. Si las mercancias no estan descritos con suficiente precisidn, el
comprador puede no tener ningun recurso si el vendedor entrega mercancias que cumplen
técnicamente lo descrito en el contrato pero no sean satisfactorios para los fines
comerciales del comprador. Por otra parte, los exportadores preferirdn definir con
precision los productos cuando estan seguros exactamente de la entrega de dichos bienes.
Sin embargo, en otras situaciones puede ser practico para prever y permitir pequeiias
desviaciones de la descripcion del contrato, por ejemplo, en las declaraciones de colores o
dimensiones: si no son necesarios para identificar con precisién los productos, no deben
ser incluidas en la clausula de descripcion del producto.
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Precio del contrato

Las partes deberan indicar claramente la moneda del contrato y el importe del precio total
del contrato, tanto en letras como en niimeros. Si las partes no logran ponerse de acuerdo
sobre un precio concreto del deberd haber una cldusula que explica el método para
determinar el precio.

Condiciones de entrega
Es recomendable utilizar los Incoterms 2010 publicados por la Camara de Comercio

Internacional como "condiciones de entrega" o "condiciones de envio". Las reglas
Incoterms asignar diferentes aspectos entre vendedor y comprador:

o El transporte internacional y los costes administrativos.

. El lugar en el que se transfiere el riesgo de transporte de los productos
o Responsabilidad y costes del despacho aduanero y aranceles.

o Responsabilidad y coste de la cobertura del seguro de transporte.

Cuando se utilizan los Incoterms, es necesario describir con precision el lugar y dentro de
ese lugar el punto exacto de la entrega de los productos. Especificaciones adicionales, tales
como la cantidad de la extension de la cobertura de seguro y todas las limitaciones
necesarias en el transporte adecuado, también pueden ser necesarias. Mas informacion
sobre el uso de los Incoterms puede encontrarse en la Guia Practica de los Incoterms.

Plazo de entrega

En el contrato las partes deben indicar una fecha concreta para la entrega de los productos
(por ejemplo, 24 de octubre de 2013) o un bien un periodo de tiempo (por ejemplo,
noviembre de 2013).

Condiciones de pago

El contrato debe permitir el uso de todos los medios de pago internacionales, incluyendo
al menos: el pago por adelantado, al pago al contado, la remesa documentaria y el crédito
documentario (también conocido como carta de crédito).

Documentos

Los exportadores deben ser muy cuidadosos en la gestion de la documentacion de
exportacidn, sobre todo cuando la forma de pago es la carta de crédito. Las partes deberan
incluir una clausula con una lista de los documentos mas comuinmente requeridos al

vendedor en el contrato de venta internacional.

Inspeccion de los productos por el comprador
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Las Partes deben indicar si estan de acuerdo con la inspeccién "antes del envio" (también
conocida como inspecciéon pre-embarque o PSI); las partes podran indicar el lugar de
inspeccidén, asi como otros detalles, como la empresa que realizara la inspecciéon. En la
cldusula de inspeccion debe exigirse al vendedor que notifique al comprador la
disponibilidad de la mercancia para su inspeccion.

Reserva de propiedad

La clausula de reserva de dominio es comtn en el comercio internacional. Establece que el
vendedor conserve la propiedad de los bienes hasta que el precio total de la compra se
paga y que el vendedor podra reclamar los productos si el precio no es pagado. Existen
diversas variaciones de la clausula de reserva de dominio, pero los dos principales son: (a)
la clausula simple, en la que el vendedor conserve la propiedad hasta que el precio se paga,
y (2) la clausula extendida, segiin la cual el vendedor pretende ampliar su titulo de
propiedad para que incluya el producto de la venta de los productos y cualquier otro
deuda que el comprador tenga con el vendedor.

Fuerza mayor

Es comun que los contratos comerciales internacionales, queden sujetos a clausulas de
fuerza mayor o hardship que eximen a las partes del cumplimiento cuando existan
circunstancias u obstaculos que escapan a su control o que son razonablemente
imprevisibles, tales como el estallido de una guerra, un terremoto o un huracan.

Resolucion de controversias

Las partes deben tener la alternativa de elegir entre el arbitraje y el litigio. En el caso de
que las partes optan por el arbitraje deben especificar el lugar en el que se va a realizar el
arbitraje (pais y ciudad) y el idioma. Si las partes optan por un litigio como la forma de
resoluciéon de controversias, deberan designar los organos juridicos nacionales o
municipales en las que las demandas serdn eventualmente presentarse.

Para obtener el modelo de Contrato de Compraventa

“ Internacional, clic aqui.

Contratos
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CONTRATOS PARA LA EMPRESA INTERNACIONAL

+ Contrato de Compraventa Internacional

+ Contrato de Distribucién Internacional

+ Contrato de Agencia Comercial Internacional

+ Contrato de Representacion Comercial Internacional
+ Contrato de Intermediacién Comercial Internacional
+ Contrato de Joint Venture Internacional

+ Contrato de Franquicia Internacional

+ Contrato Internacional de Servicios

+ Contrato de Distribucién

+ Contrato de Agencia Comercial

+ Contrato de Representacion Comercial
¢ Contrato de Comisién

¢ Contrato de Joint Venture

+ Contrato de Servicios

+ Contrato de Consultoria

Contrato Internacional de Consultoria
Contrato Internacional de Licencia

Contrato Internacional de Suministro
Contrato Internacional de Fabricacién
Contrato de Trabajo para Expatriado

Pack 5 Contratos Internacionales (Basico)
Pack 12 Contratos Internacionales (Premium)

Contrato de Transferencia de Tecnologia
Contrato de Franquicia

Contrato de Suministro

Contrato de Fabricacién

Contrato de Confidencialidad

Pack 5 Contratos Comerciales (Basico)
Pack 12 Contratos Comerciales (Premium)

¢ Distribution Contract China

* Agency Contract China

+ Commission Contract China

* Supply Contract China

¢ OEM Manufacturing Contract China

Confidentiality Contract China

Memorandum of Understanding for Distribution
Contract China

Memorandum of Understanding for Joint Venture
China

¢ Carta de Acompaiiamiento para la Firma de Contrato
¢ Carta de Propuesta de Modificaciones del Contracto
* Carta de Propuesta de Variacién del Contrato

¢ (Carta para Remediar Incumplimiento de Contrato

¢ Carta de Terminacién de Contrato por Notificacion

¢ Carta de Terminacién de Contrato por Incumplimiento
¢ Pack 5 Cartas para Contratos

Carta de Intenciones para Compraventa Internacional
Carta de Intenciones para Distribucién Internacional
Carta de Intenciones para Joint Venture Internacional
Pack 3 Cartas de Intenciones
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